
Checkliste für Ihre Praxisabgabe. 

Sie möchten Ihre Praxis an einen Nachfolger übergeben und verkaufen? Wir haben Ihnen zur ersten Orientierung 

eine Checkliste erstellt und unterstützen Sie gerne. Sprechen Sie uns einfach an. 

 		   

Ein Unternehmen der LBBW-Gruppe

Zeitplan festlegen

• �Wunschtermin Ihrer Abgabe 

• �3–5 Jahre Suche nach einem Nachfolger

• �Zeitpunkt, ab wann Sie Ihre Mitarbeiter, Patienten  
und Dienstleister informieren

Möglichkeiten der Praxisabgabe

• ��Vollständige Abgabe Ihrer Praxis  

• ��Praxisabgabe in Teilschritten (anteiliger Verkauf, Anstellung,  
Übergang in eine BAG)

• ��Umwandlung Ihrer Praxis in eine Berufsausübungsgemeinschaft (BAG)

• ��Umwandlung Ihrer Praxis in ein Medizinisches  
Versorgungszentrum (MVZ)

Wen sollten Sie von Anfang an bei der Abgabe einbinden?

• �Ihre Kassenärztliche oder Kassenzahnärztliche Vereinigung

• �Ihren Steuerberater und Ihren Rechtsanwalt

• �Ihre Bank, um evtl. noch bestehende Verpflichtungen aus Kredit- oder 
Leasingverträgen, Ihre Altersvorsorge oder Ihre weitere Vermögenspla-
nung zu besprechen

Wie finde ich einen Nachfolger für meine Praxis?

• �Anzeigen in branchenrelevanten Publikationen

• �Ihre beruflichen und persönlichen Netzwerke und auf Heilberufe  
spezialisierte Verbände, Berater, Vermittler und Dienstleister

• �Online-Plattformen und Social Media

• �Messeauftritte oder -besuche und Veranstaltungen 

   

				    Ihr To-do      BW-Bank      Erledigt



Diese Checkliste enthält allgemeine Punkte zur Praxisabgabe. Da jeder Praxisverkauf einzigartig und individuell ist, 
begleiten und beraten wir Sie gerne bei den einzelnen Schritten. Darüber hinaus empfehlen wir Ihnen, Ihren An-
walt, Steuerberater und andere Experten einzubeziehen, um sicherzustellen, dass alle rechtlichen und finanziellen 
Aspekte angemessen berücksichtigt werden. Alle Angaben sind ohne Gewähr und beinhalten keinen Anspruch auf 
Vollständigkeit.

Ein Unternehmen der LBBW-Gruppe

Wer gibt mir Orientierung zum Wert meiner Praxis? 

• �Ihre Bank mit Tools wie dem Praxiswert-Schätzer oder der  
BW Standortanalyse

• �Ihr Steuerberater, Wirtschaftsprüfer oder Rechtsanwalt

• �Ihre Kassenärztliche oder Kassenzahnärztliche Vereinigung

• �spezialisierte Dienstleister 

Bestandsaufnahme aller Verträge  

• �Arbeitsverträge 

• �Verträge mit Praxispartnern

• �Mietvertrag

• �Verträge mit Dienstleistern (Versicherungen, EDV,  
Kredit- oder Leasing, Service)
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